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“La farmacia di oggi e quella di domani:
attualita e prospettive”™

Saluti
Magnifico Rettore prof. Vilberto Stocchi
Direttore del Dipartimento di Scienze Biomolecolari prof. Orazio Cantoni
Coordinatore della Scuola di Farmacia prof. Gilberto Spadoni
Presidente dell’'Ordine dei Farmacisti PU dott. Romeo Salvi

Relaxzioni
Dott. Antonio Astuti (Vice Presidente dell’'Ordine dei Farmacisti PU)
Dott. Massimiliano Marra (Titolare farmacia rurale)

Test di verifica sugli argomenti trattati durante il corso

Consegna Attestati

Conduzione
Prof. Andrea Duranti (Scuola di Farmacia e Ordine dei Farmacisti PU)
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GIORNATA CONCLUSIVA

“LA FARMACIA DI 0GGI E
QUELLA DI DOMANI
ATTUALITA' E
PROSPETTIVE”

URBINO, 22 APRILE 2015
ANTONIO ASTUTI, VICE PRESIDENTE ORDINE FARMACISTI
PU



LA FARMACIA DI IERI (2010)

17.617 farmacie

85.000 farmacisti (di cui 60.000 in farmacia)
12.967.932.443€ (spesa lorda SSN)
11.174.399.155€ (spesa netta SSN)
320.465.813€ (spesa lorda SSN Marche)
287.534.946€ (spesa netta SSN Marche)

Orari e aperture sotto regime “controllato”
Prezzo OTC libero (Bersani 2006)
Concorrenza limitata (Parafarmacie e Corner)

Indagine CFMT™: Farmacia al primo posto
= Centro Formazione management Terziario @i&l LF@@@M]C@WW?@




2010-2015: 5 ANNI DI GRANDE TRAVAGLIO

Dicembre 2011: Ipotesi di liberalizzazione
Governo Monti

Febbraio 2012: Legge Cresci Italia Governo
Monti (abbassamento quorum a 3.300,
Concorso Straordinario, liberalizzazione
totale orari di apertura, multitolarita)

Gennaio 2015: Decreto Concorrenza
Governo Renzi (liberalizzazione o ulteriore
abbassamento quorum, fuoriuscita fascia C,
ingresso del capitale nella proprieta)




LA FARMACIA DI OGGI

18.201 farmacie (marzo 2015)

90.533 iscritti all’Ordine Farmacisti (dati ENPAF 2015)
10.967.408.346€ (spesa lorda SSN 2014, — 15,4% 10-14)
8.774.037.384 € (spesa netta SSN 2014, — 21.5% 10-14)
293.819.349€ (spesa netta SSN Marche 2014, — 8,3% 10-14)
248.015.435€ (spesa netta SSN Marche 2014, — 13,7% 10-14)
Orari e aperture completamente liberalizzati

Possibilita di fare sconti su tutto

Vera concorrenza fra farmacie oltre che con canali esterni

Indagine CFMT (2012): Farmacia al terzo posto (dopo
librerie e acquisti on line)

Datl Federfarnma



IL MERCATO MONDIALE (2014)
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chmposizione mercato totale in farmacia 2014

SEGMENTAZIONE DEL MERCATO IN FARMACIA ANNO 2014

ITALIA QUANTITA' VALORE PREZZO PUBBLICO
Quota Quota

MERCATO (000) | Mercato | VAHRZ | (000)  Mercato Varax.
ENCO 1.558.774 | 6191 0.81| 15.045997 | 60,56] 2,22
ETICOA 1308.151 51,60 140| 12101482 @an| 220
EMCOC 248,962 see| 212 292741 178 188
AUTOCURA 277682 |  11,03] 274 2242078 9.02| 023
FARMACI AUTOMEDICAZ 207513 824 167| 1840783 8s0| 183
FARMACI § P 70.089 278 578 8013 242 A4
PMC+ALTRI NOT 210523 8,36 506 2986818 | 1190 712
PMC 1045 0.04 25 6973 003 048
PRODOTTI OMEQPATIC! 21583 0,86 240 255834 109 O3
PROD USO ERBORISTICO 12674 050 150 172597 069 327
ALTRI NOTIFICATI 175.220 896 636 2520274 1014 824
NUTRIZ 93.778 372  -524| 426,496 172|481
DIETETIC! INFANZIA 32851 130| 918 14782 0% 769
OIMAGRANTI 3993 0.46| 1040 17.315 007 1624
ALTRI NUTRIZIONAL! 57 134 227 242  2613% 105 2%
PARAFARMACI 198.250 7,87 089| 2229.375 so7| 29
IGIENE E BELLEZZA 178.822 7,10 1,94| 1.945.717 73| 188
ACCESSOR! 36143 144 538 231220 093] 904
BAMBIN 18271 073| 282 116664 047 SM
BELLEZZA 59662 27 190  08s9m 17/ N}

IGIENE PERSONALE 84748 287 148  6118% 248 083
TOTALE 2.517.728 100 0,59| 24.845.281 100 027

Italia (Migliaia di €):
24.845.281

PMC+ALTRI
NOT

12%

Tante Datl. IMS Health, Pharmatrend, MAT Dec 2014

ims



Euro

Confronto mercato totale in farmacia

vValore Pro-capite (Prezzo Pubblico in Euro) Anno 2014
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LA FARMACIA DEL FUTURO

Continuo “invecchiamento” della popolazione
Aumento della richiesta di “Salute”
Diminuzione delle risorse pubbliche
Persistente stato di “crisi”

Area extra-farmaco necessaria alla Professione
Crescita dell’utilizzo dei Farmaci Equivalenti
Progressivo utilizzo dei Farmaci Biotecnologici
Aumento del numero delle Farmacie

Aumento della concorrenza

Aumento della multietnicita

Femminilizzazione della Professione
Affermazione del modello di Farmacia dei Servizi




COME AFFRONTARE IL FUTURO

“Dammi, o Signore,

serenita per accettare le cose che
non posso cambiare,

forza per cambiare quelle che posso,
saggezza per distinguere

le une dalle altre”
(Serenity Prayer, Reinhold Niebuhr)



Mettersi sempre in condizione di relazionarsi, con
la realta circostante, senza preconcetti

Avere un atteggiamento propositivo, di apertura,
nei confronti del cambiamento

Adattarsi ad una nuova tipologia di economia,
basata su aspetti piu reali che finanziari

“Sfruttare” in maniera positiva le evoluzioni
legislative

Essere capaci di costruirsi, € mantenere,
affidabilita e “insostituibilita” sociale



IL RUOLO DELLUNIVERSITA’

L’esistenza in TUTTO IL MONDO della
Laurea in Farmacia ne sancisce, una volta
di piu, 'assoluta importanza

Il Sistema Farmacia € cambiato in tutto e
per tutto: e arrivato il momento di
cambiare, in modo radicale, anche il
percorso accademico per conseguire la
Laurea e ’Abilitazione



QUALE FUTURO PER | GIOVANI FARMACISTI?

DIPENDE,
IN BUONA PARTE,
DA LORO!!!



Attenzione: i “predestinati” facciano bene le loro
scelte

Un futuro da “sicuro” Titolare richiede tanto
impegno in termini di quantita (molte ore e
tanta presenza) e qualita (continua acquisizione
di competenze manageriali e gestionali, oltre a
quelle prettamente tecniche), predisposizione
alla direzione, capacita di decidere e
programmare, umilta e ... pazienza ... perché
quei genitori che non vedevano l'ora di
andarsene non se andranno (quasi) mai ... € i
guadagni non sono piu quelli di una volta ...




Chi non ha la farmacia ...

Sfruttare al meglio tutte le situazioni di “contatto”
con la Professione (Tirocinio in farmacia, verifica
del Tirocinio, Farmacia Simulata, Esame di Stato,
Tirocinio post-laurea, convegni e occasioni di
incontro con Colleghi ecc.)

Accrescere continuamente le proprie competenze
(comunicazione, informatica, lingue straniere,
aspetti scientifici)

Presentarsi in maniera adeguata (stare attenti
con i CV, evitare il piu possibile le improvvisazioni,
frequentare I'Ordine)




2 CONSIGLI FINALI PER TUTTI

FARE
ESPERIENZA!!!




ESSERE VERI PROFESSIONISTI

un vero Professionista non lo si identifica dalle sue
qualita meramente tecniche o conoscitive.

Il “vero Professionista” € colui che da sempre il meglio
di sé stesso, in ogni occasione in cui &€ chiamato a
farlo. Ovviamente partendo dall’ambito lavorativo,
dove non esistono situazioni, o persone, di “Serie A e
di Serie B”.

Dare il meglio di sé stessi significa fare di tutto per
soddisfare la richiesta di chi si rivolge a te, mettere la
propria cultura ed esperienza al servizio degli altri,
adeguarsi alla realta, sapersi mettere sullo stesso
piano dell’interlocutore, farsi comprendere.

Essere “Professionisti” & qualcosa di molto ampio, si
ripercuote anche nelle piccole scelte quotidiane, non
necessariamente legate al lavoro ...
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